_ Versicherungen neu bewerten .

Vermaégensschaden-Haftpflichtversicherung

Wirtschaftspriifer weiterhin
unter erheblichem Pramiendruck

V&S-Interview mit Hans-Jirgen Ritter

Die Vermdgensschaden-Haft-
pflichtversicherung fiir die wirt-
schafts-, steuer- und rechtsbe-
ratenden Berufe ist seit iiber 20
Jahren das Kerngeschdft des
Frechener Versicherungsmak-
lers von Lauff und Bolz, dessen
Kompetenz vor allem bei der
Umsetzung schwieriger Versi-
cherungsfille liegt. Zu Losungs-
maglichkeiten fiir die durch den
Prdmiendruck , belastete” Be-
rufsgruppe der Wirtschaftsprii-
fer fiihrte Vermdgen & Steuern
ein Gespréch mit dem Ge-
schidiftsfiihrer Hans-Jiirgen
Riitter. (Red.)

V&S: Hat sich die Lage fur die Wirt-
schaftspriifer gegeniiber 2003 noch
weiter verschlechtert?

Ritter: Fur die Situation der Wirt-
schaftspriifer in puncto Vermaogens-
schaden-Haftpflichtversicherung  kann
leider noch nicht das Signal zur Ent-
spannung gegeben werden: Wie im
letzten Jahr angekiindigt, haben die Ri-
sikotrager die Pramie zum Teil zum
1. Januar 2004 bis zu 100 Prozent er-
hoht. Dass dies noch nicht durchgédngig
geschehenist, liegt an den zum Teil lan-
geren Laufzeiten der Policen. Aber hier
gilt: Aufgeschoben ist nicht aufgeho-
ben.

V&S: Gibt es Zahlen zu Existenzaufga-
ben wegen des Pramiendrucks?

Ritter: Konkrete Zahlen liegen uns
nicht vor. Aber aus Gesprachen wissen
wir, dass Berufstrager ihre Zulassung als
Wirtschaftspriifer bereits zuriickgege-
ben haben beziehungsweise sich emst-
haft mit diesem Gedanken beschafti-
gen.

V&S: Wird es weitere Pramienerhéhun-
gen geben?

Riitter: Die Ergebnisse der Risikotrager

sind nach deren Aussage immer noch
unbefriedigend, trotz der zwischenzeit-
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lich vorgenommenen Pramienerhohun-
gen. Femer sehen die Versicherer die
Haftungssituation der Berufstrdger nach
wie vor als sehr ausgepragt — mit stei-
gender Tendenz. Angekindigte, ver-
scharfte gesetzliche Bestimmungen so-
wie die allgemein sich verstarkende An-
spruchsmentalitét lassen das Berufsrisiko
als deutlich erhéht erscheinen. Daher ist
mit einem weiteren Anstieg der Pramien
tber das Jahr 2004 hinaus zu rechnen.

V&S: Welche Anbieter sind am Markt?

Riitter: Die Zahl der Anbieter hat sich in
der jiingsten Vergangenheit nicht bemer-
kenswert verdndert. Insbesondere fiir
den Bereich der groReren Wirtschafts-
prifungsgesellschaften, die hdhere Ver-
sicherungssummen bendtigen, gibt es
lediglich noch zwei Risikotrager. Markt-
fiihrer ist nach wie vor die Versicherungs-
stelle Wiesbaden, ein Konsortium, beste-
hend aus der Allianz, AXA, Victoria und R
+V, das jedoch nach allgemeiner Beob-
achtung Anteile insbesondere im kleine-
ren und mittleren Segment verloren be-
ziehungsweise bewusst abgegeben hat.
Der Marktanteil diirfte noch bei mehr als
50 Prozent liegen. Veréffentlichte Zahlen
hierzu gibt es nicht. Der zweite bedeu-
tende Anbieter ist der Gerling Konzern.

Ass.-jur. Hans-Jiirgen Riitter,
Geschidftsfihrer, von Lauff und Bolz
Versicherungsmakler GmbH

V&S: Welchen Einfluss hat die Steuer-
gesetzgebung auf die Arbeit der Wirt-
schaftspriifer?

Riitter: Leider keinen sehr guten! Nach
Informationen der Versicherer liegt der
Schwerpunkt der Schaden nach wie vor
im Bereich der Steuerberatung. Ein einfa-
cher Blick auf die Steuergesetzgebung
der letzten Monate zeigt die Plausibilitét
dieser Aussage. Trotz vielfdltiger Appelle
zur Steuervereinfachung ist das deutsche
Steuerrecht das umfangreichste und
komplizierteste der Welt. Mit der Folge,
dass sehr leicht vermeintiiche oder
tatsdchliche Fehler von den Berufstra-
gem begangen werden, die zu Regres-
sen fihren. Obwohl bei den meisten
Wirtschaftspriifern der Schwerpunkt der
Tétigkeit in der Steuerberatung und -ge-
staltung liegt, wird ihr Risiko deutlich
hoher gesehen als bei den reinen Steu-
erberatern.

V&S: Welche Losungsansatze bietet von
Lauff und Bolz den Wirtschaftspriifern?

Riitter: Die Einschaltung eines sach-
kundigen und unabhéngigen Maklers
stellt einen deutlichen Mehrwert fir die
Berufstrager dar. Wir kennen die unter-
schiedlichen Tarife der einzelnen An-
bieter und kénnen nach Analyse der in-
dividuellen Risikosituation das beste
am Markt erhdltliche Angebot vermit-
teln. Aufgrund der Vielzahl der von uns
betreuten Vertrage kennen wir aus
dem Quervergleich die Gestaltungs-
moglichkeiten der anbietenden Versi-
cherer. Unter Berufung auf vergleichba-
re Vertrage mit gleich gelagertem Risiko
gelingt es uns nicht selten, Pramienfor-
derungen zurlickzuweisen oder zumin-
dest abzumildern.

V&S: Was bedeutet ,best advice” fir
lhren Kunden?

Ritter: Unsere Unabhangigkeit und
ausschlieRliche Verpflichtung gegen-
tber dem Kunden gewdhrleisten die-
sem eine objektive Beratung und Be-
treuung, die sich nicht zuletzt im Falle
eines gegen den Berufstrager anhangig
gemachten Regresses zeigt. Entgegen
einer von den Versicherern und ihren
Reprasentanten hdufig getatigten Aus-
sage ist die Beauftragung eines Maklers
fr den Kunden nicht mit Mehrkosten
verbunden.

Karl-Heinz Badura



