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Fiine Frage der Mentalitat
VerstoB- versus Claims-made-Prinzip

Fusionswillige aufgepasst! Auch fiir die anwaltliche Vermdgensschaden-

Haftpflichtversicherung gilt: andere Lander — andere Sitten.

Von Hans-Jiirgen Riitter

Die Globalisierung macht auch vor den
rechts- und wirtschaftsberatenden Be-
rufen keinen Halt: Linderiibergreifen-
de Fusionen grofler Wirtschaftskanzlei-
en liegen im Trend. Da der Grofteil der
Zusammenschliisse oder Kooperatio-
nen zwischen deutschen und englischen
oder US-amerikanischen Sozietiten er-
folgt, lohntsich fiir ,Heiratswillige® ein
griindlicher Blick auf die in diesen Lin-
dern vorherrschenden Versicherungslé-
sungen. Einige besonders gravierende
versicherungstechnische, aber auch kul-
turell bedingte Besonderheiten prigen
die internationale Szene.

Einen wichtigen Unterschied macht
die Programmstruktur: Bei angloameri-
kanischen Deckungen handelt es sich in
der Regel um Jahrespolicen, die im Ge-
gensatz zu deutschen Policen zum Ab-
lauf der Versicherungsperiode ohne au-
Verlingerung  auslaufen.
Somit ist der Versicherungsschutz fiir
die nichste Periode im Hinblick auf Be-
dingungswerk, Primienfindung und
Konsortium der beteiligten Versicherer
komplett neu zu verhandeln. Bei
Lloyd’s London ist es tiblich, dass der
platzierende Makler (Broker) einen
fihrenden Risikotriger (Underwriter)
sucht und danach mit weiteren beteilig-
ten Versicherern das Programm kom-
plettiert. Bei Haftpflichtprogrammen
mit hohen Versicherungssummen im
zwei- und dreistelligen Millionenbe-
reich werden zahlreiche Exzedenten —
so genannte Layer — aufgelegt.

Die Beteiligungsverhiltnisse an die-
sen Layern sind sehr diffus. So indert
sich das Verhiltnis von einem zum

tomatische

nichsten Layer unter Umstinden sehr
stark. Zu beachten ist auch, dass die Be-
teiligungsquote der einzelnen Risiko-
triger an den einzelnen Layern sehr un-
terschiedlich und in der Regel sehr viel
geringer ist als in Deutschland. So sind
Quoten von mehr als zehn Prozent die
Ausnahme. Dies entspricht der Traditi-
on des englischen Marktes, tibernom-
mene Risiken zu atomisieren.

In der Praxis fithrt das dazu, dass
sich das Konsortium nach der Erneue-
rung, dem Renewal, vollkommen um-
gestaltet. Es besteht teilweise aus mehr
als 20 Versicherern. Kontinuitit und
partnerschaftliche Kooperation, wie sie
vom deutschen Markt her traditionell
gepflegt werden, sind am Londoner
Markt weitestgehend unbekannt. In
Deutschland gibt es demgegeniiber nur
eine Handvoll qualifizierter Vermo-
gensschaden-Haftpflichtversicherer, die
an den Policen der Grofisozietiten sehr
hiufig gegenseitig beteiligt sind.

Claims-made-Prinzip

In Deutschland gilt das so genannte Ver-
stoflprinzip: Danach sind alle Pflichtver-
letzungen vom Versicherungsschutz um-
fasst, die unabhingig vom Zeitpunke der
Geltendmachung wihrend der Laufzeit
des Versicherungsvertrags begangen wer-
den. Die angloamerikanischen Haft-
pflichtprogramme hingegen basieren auf
dem Claims-made-Prinzip. Zunichst
sind damit nur Anspriiche versichert, die
innerhalb des versicherten Zeitraumes
vom Anspruchsteller geltend gemacht
werden. Teilweise gibt es die Einschrin-
kung, dass auch die Ursache, also die

Pflichtverletzung, innerhalb des versi-
cherten Zeitraumes liegen muss.

Diese reine Form wird in der Praxis
durch das so genannte Retro-Active-Date
(Riickwirtsdeckung) und die Reporting-
Periode oder auch Run-off-Periode ent-
schirft. Die beiden letztgenannten Begrif-
fe stehen fir die Nachhaftung, die
erforderlich ist, wenn ein Anspruch erst
nach Ablauf der Versicherungsperiode
geltend gemacht wird. In Deutschland ist
diese Nachhaftung Bestandteil der Versi-




cherungspolice. Sie dauert bis zum Ende
der gesetzlichen Verjiahrungsfrist und,
was die Abwehr von Anspriichen an-
geht, sogar dariiber hinaus. Legt man bei
Notarrisiken die 30-jahrige Verjahrungs-
frist zu Grunde, so kann die Nachhaf-
tungsperiode sogar iiber mehrere Jahr-
zehnte gehen.

Risiko Nachhaftung

Wihrend in Deutschland die Nachhaf-
tung in der Kalkulation des Versiche-
rungsbeitrags bereits enthalten ist, erfolgt
bei angloamerikanischen Programmen
der Einkauf einer Nachhaftung, die bis
zu mehreren Jahren méglich ist, geson-
dert. Sie betridgt durchaus bis zu 100 Pro-
zent der Original-Versicherungsprimie,
was zu beriicksichtigen ist, wenn man
deutsche Hafipflichtdeckungen mit in-
ternationalen vergleicht. Zu beachten ist
auch, dass hiufig keine vertragliche Ver-
pflichtung fiir das Versicherer-Konsorti-
um besteht, die Nachhaftung auf jeden
Fall anzubieten. Auf Grund von Scha-
denerfahrung oder auch Anderung der
Geschiftspolitik, die mit dem konkreten
Versicherungsprogramm nicht in Zusam-
menhang steht, kann ein Versicherer sich
weigern, eine Nachhaftung anzubieten.

Bei einem Schaden oberhalb der
Pflichtsumme — die ja auf jeden Fall wei-
terhin fiir deutsche Risiken lokal einge-
deckt werden miisste — und einem gege-
benenfalls  vereinbarten  Selbstbehalt
greift das internationale Haftpflichtpro-
gramm. Somit wird ein zweiter und zwar
dann englischer, amerikanischer oder an-
derer auslindischer Versicherer mit der
Schadenregulierung befasst. Das bedeu-
tet, dass die Fiihrung der Korrespondenz
in englischer Sprache erfolgt sowie — und
dies ist sicherlich schwerwiegender -
eine andere Schadenregulierungsmenta-
litd Platz greift.

Konfrontationskurs bevorzugt

Die englischen und US-amerikanischen
Schadenregulierer fahren gern einen
»Konfrontationskurs“: Sie versuchen,
selbst bei eindeutigen Sachverhalten, An-
spriiche abzuwehren oder zumindest die
Regulierung zu verzdgern. Eine partner-
schaftliche Zusammenarbeit mit dem
Versicherungsnehmer — auch im Interesse
der Wahrung seiner Reputation — findet
dabei vom Grundsatz her nicht statt. Sei-
ne kaufmannischen Interessen werden al-
lenfalls untergeordnet beriicksichtigt.
Deutsche oder in Deutschland ansissige

auslindische Versicherer hingegen regu-
lieren den Schaden in enger Abstim-
mung mit dem Versicherungsnehmer,
auch mit Riicksicht auf dessen Verbin-
dung zum Anspruchsteller. Neben der
rechtlichen findet hiufig auch eine kauf-
minnische Betrachtung der Auseinan-
dersetzung statt.

Dynamischer Markt

Der internationale Versicherungsmarkt
ist im Vergleich zum deutschen sehr viel
volatiler. Dies bedeutet, dass auch auf
Verinderungen, die durchaus auferhalb
der vertraglichen Bezichungen zwi-
schen Versicherer, Konsortium und
Versicherungsnehmer liegen konnen,
sehr viel schneller reagiert wird. Da die
vertraglichen Beziehungen einer jahrli-
chen Uberpriifung unterliegen, kann
sich keine aus deutschen Verhiltnissen
bekannte Kontinuitit einstellen. Somit
ist jeglicher Kulanz der beteiligten Ver-
sicherer im Verhiltnis zum Versiche-
rungsnehmer der Boden entzogen.

Ass. jur. Hans-[iirgen Riitter, Frechen
Geschiftsfiihrer von Lauff und Bolz,
Versicherungsmakler GmbH
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